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Lidé chtéji prostornéjsi pokoje, moderni kuchyni a
samostatné WC, vyplyva z ankety CENTRAL GROUP

9.7.2014, Praha — S tydennim odstupem piinasime druhou cast vysledka z velké
ankety mezi zajemci o nové byty. V uplynulych deseti mésicich ji na vzorku 389
respondenti provadéla spoleénost CENTRAL GROUP, nejvétsi reziden¢ni developer
a investor v Ceské republice. Tentokrat se zaméfime na preference kupuijicich
v oblasti standardu provedeni a vybaveni bytovych jednotek.

Novy byt o dispozici 2+kk s kuchynskym koutem v obyvacim pokoji, se samostatnou loznici o
vyméfe alespoi 12 m? a s jednim vlastnim parkovacim stanim. Idealné s jizni nebo zapadni
orientaci oken, svanou vybavenou sprchovou zasténou, se samostatnou toaletou a s kvalitni
dfevénou podlahou v obytnych mistnostech. Tak by se dal na zakladé prizkumu CENTRAL
GROUP popsat idealni novy byt podle pfedstav dnesnich kupujicich.

,Vétsina zajemcil o nové bydleni ¢ini kompromis mezi lokalitou a kone¢nou cenou nemovitosti. Az
poté prichazi na fadu droveri standardniho vybaveni. Pri pohledu do dnesnich nabidek rezidencénich
developert ale muZeme konstatovat, Ze vétSina cenové dostupnych projekti vychazi kupujicim
vstfic. Velky skok vpred, ktery udélalo standardni vybaveni bytu v poslednich letech a bez
Jjakéhokoli navySeni koneéné ceny, je jednim z hlavnich prinosti hospodarské recese,” fika Jifi
Vajner, obchodni feditel developerské spoleénosti CENTRAL GROUP.

Stop miniaturizaci? Lidé chtéji pinohodnotné pokoje

Nazory respondentl prizkumu jdou proti trendu nékterych developerskych projektl, které se snazi
nabizet byty za nizké absolutni ceny tim, Ze minimalizuji velikosti jednotlivych pokoju a tim i celych
bytd. Osmi nebo desetimetrové krcalky je totiz ochotno akceptovat pouze 4 % zajemcl. Naopak
minimalni velikost loZnice alespori 12 m? poZaduje 46 % respondentd, dalSich 31 % dokonce
oznacuje za minimum 14 metrt ¢tvereCnich.

Z hlediska orientace bytu na svétové strany preferuje 42 % zajemcu jih a dalSich 38 % zapad.
Potvrzuje se tak, Ze svétové strany zarucujici dostatek slunecniho svitu po cely den jsou tradi¢né
nejatraktivnéjSi. Preference severnich a vychodnich byt se pohybovaly v jednotkach procent,
zbylych pfiblizné 15 % respondentl uvedlo, Ze orientaci bytu vibec nefesi.

Pomérné jednoznacné ale naopak lidé fesi parkovani. Jedno vlastni parkovaci stani k bytu uvedlo
jako svou preferenci 65 % z nich, dalSich 23 % by radé&ji rovnou dvé.

Kuchyn v obyvaku, vana se zasténou a samostatné WC

Na otazku, zdali preferuji spiSe samostatnou kuchyni nebo kuchyrisky kout v obyvacim prostoru,
odpovédélo pfes 81 % vSech dotazanych druhou moznosti. To je varianta, kterou v drtivé vétSiné
preferuji i developefi. Prestoze je v Ceské republice jesté historicky vétsina bytll se samostatnou
kuchyni, nevypada to, Ze by se mél tento styl v dohledné dobé prosadit i v novostavbach.

Pomérné jasny nazor maji dotazani také na hygienické zazemi svého bydleni. Komfortu vany se
nechce vzdat 83 % vSech respondent, 55 % z nich dokonce pozaduje vanu se sprchovou



zasténou. Naopak pouze se sprchovym koutem si vystaci jen 17 %. TéméF 80 % zajemcu ale
pozaduje samostatnou toaletu, nikoli WC v koupelné.

Jak vidno, vtomto jim zatim prazsti developefi pfili§ vstfic nevychazeji. Podle velkého uspéchu
cenové dostupnych developerskych projektli a kazdoro¢né rostouciho poétu prodanych byta ale
muzeme odhadovat, Ze nejde o pfili§ dulezité rozhodovaci kritérium.

,Velice dilezity je pro klienty zejména dostatecné Siroky vybér obklad(i a dlazeb bez priplatku.
V naSich projektech nabizime v provedenich KOMFORT vybér zcelkem 39 a v provedeni
REZIDENCE z 229 variant provedeni koupelen, a to jiZz v zakladni cené bez pfiplatku, vypocCitava
Jifi Vajner.

Jako podlahovou krytinu v obytnych mistnostech by 38 % kupujicich zvolilo dfevo. Pro nékoho
prekvapiva mlze byt preference kobercl u 24 % zajemcu, z dlivodu ,hfejivosti“ ho ale stale ocenuji
predevS§im rodiny s menSimi détmi. 21 % respondentll pak dava prednost kvalitni laminatové
podlaze.

Zadné naklady navic!

Neni pfekvapenim, ze kupuijici chtéji vétsinou pofidit vSe jiz v zakladni cené bytu a pokud mozno si
za nic nepfiplacet. Na otazku, zda by k volbé zafizeni a vybaveni bytu pfizvali bytového architekta,
odpovédélo 56 % dotazanych negativné, dalSich 23 % nevi nebo se zatim nerozhodlo.

Z pohledu zabezpeceni bytu se vice nez 80 % respondentu spokoji jen s bezpecnostnimi dvefmi a
skly u pfizemnich byt a do dalSich bezpecnostnich prvkul investovat nehodla. Platit vedle hypotéky
pravidelné mésicni poplatky napfiklad je$té za sluzby pultu centralizované ochrany zajemci o
cenove dostupné byty nechtéji.

,Ov8em na otézku, jestli by byli ochotni nazor pfehodnotit v pfipadé, Ze by dohled nad bytovym
arealem zajistovala napfiklad centralni recepce a vlastni kamerovy systém, jehoZ naklady by se
pohybovaly ve stokorunach mésiéné, uz jsme tak jednoznacnou odpovéd nedostali. Vse je tedy
otazkou spravné nastavené ceny za poskytované sluzby,“ uzavira Jifi Vajner.

V pripadé zajmu o dalSi informace kontaktujte Veroniku Vohralikovou, tel.: 604 210 490, e-mail: media@central-group.cz.

Podrobné informace o spole¢nosti CENTRAL GROUP a jeji nabidce naleznete na www.central-group.cz, kde je také sekce Pro média a
sekce 12 duvodd pro CENTRAL GROUP.

CENTRAL GROUP je jednoznaé&né nejvétsim reziden&nim developerem a investorem v Ceské republice. Za 20 let svého ptisobeni firma
dokoncila jiz 130 rezidencnich lokalit a prodala vice nez 10.000 novych bytl, domu a parcel. Na vSechny své byty a rodinné domy
poskytuje Garanci nejlepsi ceny. To znamenad, Zze pokud nékdo najde srovnatelnou nemovitost s lepSi cenou oproti nabidce CENTRAL
GROUP, firma cenu dorovna a jesté pfida bonus ve vysi 100.000 K&.

Spole¢nost dlouhodobé vykazuje stabilni zisk, rostouci podil na trhu a pro svou €innost nepotfebuje zadny bankovni Gvér. Za dobu svého
pusobeni koncern CENTRAL GROUP uhradil éeskému statu jen na pfimych danich jiz vice nez 1,6 miliardy korun. Vyznamné prostredky
vénuje spolecnost také na obecné prospésné ucely (napfiklad na vysadbu zelené nebo na realizaci vefejnych komunikaci a inzenyrskych
siti pro méstské ¢asti a obce v mnoha desitkach miliont K& ro¢né) a také na charitativni ¢innost (napfiklad Nada¢nimu fondu pro zdravi
déti zfizenému ve prospéch Ustavu pro pééi o matku a dité v Praze 4 — Podoli).

CENTRAL GROUP je nejen nejvétsim ¢eskym prodejcem novych byt a domd, ale také nejaktivnéjSim investorem v ramci akvizic novych
pozemk(l pro rezidenéni vystavbu. V sou¢asné dobé ma nakoupené a pfipravené pozemky pro vice nez 8.000 novych bytd a rodinnych
domu. Ty planuje zafadit do prodeje v priibéhu pfistich péti let. CENTRAL GROUP nadale intenzivné hleda dalSi pozemky a brownfields
v Praze pro vystavbu novych byt a domu.
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